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Die Idee – für deinen Ort

Viele Unternehmen leiden durch die Corona-Krise unter massiven 
Umsatzeinbrüchen. Das gefährdet nicht nur zahlreiche Arbeitsplätze und 
Existenzen, sondern auch die Attraktivität vieler Innenstädte.

Die Aktion rette deinen ort ist eine Gutschein-Plattform zur 
Selbsthilfe für Geschäfte, Kunden und Kommunen.

 Geschäfte können sich auf www.rettedeinenort.de registrieren
und kostenfrei Sach- oder Wertgutscheine zum Verkauf anbieten. 

 Kunden können ihre Lieblings-Geschäfte so durch den 
Kauf von Gutscheinen unterstützen.

 Kommunen erhalten eine einfache Möglichkeit, 
schnell und aktiv ihre Wirtschaft zu fördern.

http://www.rettedeinenort.de/


www.rettedeinenort.de#rettedeinenort 4

Die Idee – für ALLE Orte

 Die Plattform kann von Unternehmen in allen deutschen 
Städten und Gemeinden genutzt werden.

 Mit der jeweils ersten Registrierung entsteht automatisch 
ein eigenes Portal auf dem alle Geschäfte des Ortes aufgelistet sind, 
z.B. www.meinestadt.rettedeinenort.de

 Dadurch können sofort zielgenaue Werbemaßnahmen für jede
Stadt oder Gemeinde durchgeführt werden.

http://www.meinestadt.rettedeinenort.de/
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Die Idee – Initiatoren 

 Die Aktion ist im März 2020 als Kooperation einer privaten Initiative aus Obertshausen und 
dem ortsansässigen Softwareentwickler GWeb Solutions GmbH & Co. KG entstanden.

 Aus der Initiative heraus ist im Oktober 2020 der inzwischen über 80 gewerbliche und private 
Mitglieder zählende Stadtmarketing Obertshausen e.V. gegründet worden.

Die Initiatoren der Aktion (v.l.n.r.):
Anthony Giordano – Gründer und 
Geschäftsführer der für Entwicklung und 
Betrieb zuständigen GWeb Solutions GmbH 
& Co. KG, Holger Bischoff und Steffen 
Bogdahn – 1. und 2. Vorsitzende des 
Stadtmarketing Obertshausen e.V. und 
Manuel Friedrich – seit Juni 2020 
Bürgermeister von Obertshausen.
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Aktueller Stand der Plattform

 Inzwischen machen über 100 Unternehmen in 5 Städten an der Plattform mit.

 Es wurden bereits über 800 Gutscheine im Wert von über 20.000,- € verkauft.

 Dank der Sponsoren MAINGAU Energie GmbH und Sparkasse Langen-
Seligenstadt konnte sowohl die bisherige Entwicklung als auch der für alle 
Teilnehmer kostenfreie Betrieb der Plattform bis Ende Q2/2021 sichergestellt 
werden.
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Sofort einsatzfertig im Basis-Design

 Durch Registrierung des ersten Shops in einer Stadt oder Gemeinde entsteht 
automatisch ein sofort einsatzfähiges Gutschein-Portal im Basis-Design. 

 Alle Registrierungen werden zur Sicherheit manuell geprüft und 
freigeschaltet.

 Shop-Betreiber können nach Freischaltung Wertgutscheine und 
individuelle Sachgutscheine anbieten.

 Kunden können Shop-Liste nach Geschäften und Gastronomen mit 
Lieferdienst filtern.
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Sofort einsatzfertig im Basis-Design

 Kunden können Gutscheine für sich selbst oder als Geschenk kaufen.

 Geschenk-Gutscheine können entweder selbst ausgedruckt oder per 
E-Mail direkt an den Empfänger (kontaktlos) zugestellt werden. 

 Auf Wunsch mit Grußbotschaft und Zusendung zum Wunschtermin.

 Zahlungen können per Vorkasse oder Lastschrift erfolgen und 
werden über ein Treuhandkonto abgewickelt.



Beispiel im Basis-Design: Portal Obertshausen
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Flexible Anpassungen möglich

 Auf Wunsch sind für jedes Portal vielfältige 
Anpassungen an Design und Technik möglich:

 Individuelles Layout der Website.

 Aufschaltung einer vorhandenen Domain.

 Individuelle Layouts der Gutscheine.

 Einbindung eigener Sponsoren.

 Shop-Registrierungen oder -Freischaltungen 
(nur) durch Portal-Administratoren.



Beispiel indiv. Portal: www.original-roedermark.de
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Roadmap / „Quo vadis“

 Austausch mit allen Beteiligten hat gezeigt: Wunsch nach dauerhafter 
Plattform zur digitalen Unterstützung des lokalen Gewerbes ist groß.

 Plattform brauchen einen dauerhaften Namen: Nach der Corona-Krise ist 
Domainwechsel auf www.dakaufichein.de geplant.

 Funktionen müssen erweitert werden: 

 Kauf von Waren

 Gastronomie-Bestellungen

 Buchung von Dienstleistungen

http://www.dakaufichein.de/
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Roadmap / „Quo vadis“

 Treue-Prämien-System ermöglicht Einbindung örtlicher Vereine und 
Industriebetriebe zur gemeinsamen Unterstützung der lokalen Wirtschaft.

 Unterstützung von CityCards ermöglichen Einbindung von „Offline-Käufen“.

 Modul zur Routenplanung ermöglicht Betrieb lokaler Lieferdienste.

 Langfristiges Ziel: Lokale Online-Marktplätze mit eigenem 
Lieferdienst, Treue-Prämien-System und Mitarbeiter-Gutscheinen.
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„Lokaler Online-Marktplatz?
Alter Hut – hat nicht funktioniert!“

Die Idee lokaler Online-Marktplatzes ist nicht neu. In den vergangenen Jahren 
scheiterten verschiedenen Projekte vor allem an folgenden Herausforderungen:

Problem 1: Digitalisierung als persönliche Hürde

 Die Digitalisierung des eigenen Angebots ist für viele Einzelhändler, 
Gastronomen und Dienstleister eine Mammut-Aufgabe, die sie ohne 
Unterstützung von außen nicht bewältigen können. 

Lösung: Einbindung lokaler Marktplatz-Betreiber

 Der Erfolg eines Marktplatzes hängt maßgeblich von der Beteiligung der 
örtlichen Gemeinschaft ab. Gewerbevereine, Stadtmarketing-
Gesellschaften oder kommunale Wirtschaftsförderungen müssen die
Rolle des zentralen Betreibers und Ansprechpartners übernehmen.
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„Lokaler Online-Marktplatz?
Alter Hut – hat nicht funktioniert!“

Problem 2: Angebot ist zu klein für globalen Wettbewerb

 In kaum einer Stadt kann die lokale Wirtschaft alle Güter bereithalten. Viele 
Kunden werden bei der Suche im lokalen Online-Marktplatz nicht fündig und 
wechseln daher bald wieder zu Amazon & Co.

Lösung: Mehrstufige Darstellung des Angebots: 1. Lokal, 2. Regional, 3. Global

 Gibt es kein lokales Angebot, erhält der Kunde auf Wunsch auch 
Suchergebnisse aus anderen Marktplätzen des Portals. Findet sich 
auch dort kein passendes Angebot wird über Schnittstellen auf globale 
Marktplätze zurückgegriffen.

 Der Kunde wird so Ende immer fündig und gewöhnt sich an die 
dauerhafte Benutzung des lokalen Online-Marktplatzes.
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Nächster Schritt: Partner finden

 Der Einstieg neuer Gutschein-Portale ist jederzeit kostenfrei möglich. 
Eine Shop-Registrierung oder Kontaktaufnahme genügt.

 Planungen für die Umsetzung des Marktplatz-Konzepts sind angelaufen.

 Ein nachhaltiges Konzept muss Kosten für Weiterentwicklung, 
Hosting und Transaktionen selbst tragen. Dies soll durch eine 
faire monatliche Miete pro Marktplatz möglich sein.

 Die Entwicklung soll gemeinsam mit weiteren Projektpartnern 
und Marktplatz-Betreibern erfolgen.
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Nehmen Sie Kontakt auf!

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Haben Sie noch Fragen?

Wir freuen uns über Ihre Kontaktaufnahme!

Anthony Giordano
RETTE DEINEN ORT & GWeb Solutions GmbH & Co. KG

E-Mail: mail@rettedeinenort.de

Telefon: (06104) 94 10 34 - 41

mailto:mail@rettedeinenort.de
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